Trotz allem: Unternehmen blicken nach vorne

Die Baumesse im A2-Forum in Rheda ist auch nach mehr als zwei Jahrzehnten ein Quotenbringer. Heimische Firmen aus
der Emsstadt berichten, warum die Messe fiir sie wichtig ist und mit welchen Rezepten sie der Wirtschaftsflaute trotzen.

Markus Voss

Rheda-Wiedenbriick. Wenn
die Straflenrdnder grof3ziigig
mit rot-weiflem Flatterband
abgesperrt sind und an der Gii-
tersloher Strafle extra eine mo-
bile Fufligingerampel aufge-
baut wird - dann ist Baumes-
se. Trotz wirtschaftlicher Flau-
te und der Krise in der Bau-
wirtschaft sind an diesem Wo-
chenende bei der 24. Auflage
im A2-Forum in Rheda unter
dem Motto ,,Bauen, Wohnen,
Renovieren, Energiesparen®
wieder mehr als 200 Ausstel-
ler mit ihren Produkten und
Dienstleistungen am Start. Gut
30.000 Besucher werden von
Freitag bis Sonntag erwartet.

Auch nach mehr als zwei
Jahrzehnten ist die Baumesse
immer noch ein Anziehungs-
punkt. ,Wir haben hier eine
tolle Messe in schwierigen Zei-
ten®, sagte Landrat Sven-Georg
Adenauer in seiner kurzen Be-
griiffungsrede. Schon am Frei-
tagmorgen dringten sich die
Menschen durch die Génge,
»obwohl das der Tag ist, den
die Rentner eher fiir ihren
Frithschoppenspaziergang
nutzen®, wie ein Aussteller au-
genzwinkernd bemerkte. Doch
warum ist die Messe fiir klei-
ne und grof3e Betriebe so wich-
tig? Und geht es langsam, aber
sicher wieder aufwirts mit der
Konjunktur? Die ,NW® hat
sich bei heimischen Unterneh-
men umgehort.

Tischler in der 4. Generation
»Wir sind ein kleiner Fami-
lienbetrieb und machen prak-
tisch alles — wenn’s sein muss,
auch achteckige Eier®, sagt Lu-
kas Schulte und lacht. Gegriin-
det im Jahr 1938, reprasen-
tiert der junge Tischlermeis-
ter die vierte Generation der
Rhedaer Tischlerei Schulte.
»Unser Steckenpferd ist der
Mobelbau®, betont Lukas
Schulte. Tische, Schranke,
Wohnzimmereinrichtungen,
Garderoben, Badezimmer, La-
denbau - von A bis Z ist alles
moglich. Vater Matthias als Se-
niorchef im Unruhestand,
Mutter Birgitim Biiro, Schwes-
ter Anna, alle helfen mit. Da-
zukommen zwei Gesellen, drei
Azubis und zwei Aushilfen.
»Wir sind im gesamten
Kreis und bis nach Beckum,
Oelde oder Bielefeld tatig. Die
Messe hilft uns, Kontakte zu
kniipfen®, sagt Lukas Schulte.
Auch Stammkunden wiirden
gerne vorbeischauen. Und der
eine oder andere Auftrag
springeauch heraus. ,,2024 war
es auf der Messe genau wie im
Tagesgeschaft ruhiger als die
Jahre zuvor®, erzdhlt Schulte.
Und: ,,Die Leute sind verunsi-
chert. Ich glaube aber, dass das

e

ber Haustiiren haben fiir jeden noch so ausgefallenen Wunsch ein offenes Ohr.

nach der Bundestagswahl bes-
ser wird und sich alles beru-
higt.“ Der Tischlermeister ist
optimistisch, dass esdannauch
in der Bauwirtschaft aufwirts
geht — und womdoglich irgend-
wann die fiinfte Schulte-Ge-
neration einsteigen wird.

Tiiren mit personlicher Note

Ein Betrieb der ersten Stunde
auf der Baumesse ist der Haus-
tiirenspezialist ~ Kleinegreber
aus Wiedenbriick. ,,Wir sind
seit 2000 dabei®, sagt Firmen-
chef Mirko Kleinegreber. Frii-
her habe man jedes Jahr auf
vier Baumessen ausgestellt.
»Seit zehn Jahren sind wir nur
noch in Rheda. Die Messe ist
ein guter Impuls fiir das Friih-
jahr, wenn alle aus dem Win-
terschlaf erwachen und wie-
der aktiv werden. Kleinegre-
bers Geschift ist die Planung
und Umsetzung in Sachen
hochwertige Haustiiren. ,,Wir

sehen uns als Manufaktur. Wir
haben einen Markenherstel-
ler, der uns die Tiiren wie ge-
wiinscht nach Maf§ baut. Und
wir bauen sie dann beim Kun-
den ein - ohne Subunterneh-
mer oder andere Handwer-
ker®, berichtet der 49-Jéhrige.
Jede Tir ist individualisiert,
einen Standard gibt es nicht.
Die Lieferzeit betrdgt acht bis
zehn Wochen.

Hierbei setzen die Wieden-
briicker aufs Personliche und
eine Beratung auf Augenho-
he. Kleinegreber: ,,Wir sind ein
kleiner Familienbetrieb mit
groflem Kiimmerfaktor.“ Das
sei auch der Grund gewesen,
warum der Betrieb mit seinen
sechs Mitarbeitern bis dato re-
lativ gut durch die wirtschaft-
liche Krise gekommen ist.
»Klar, man merkt bei den Kun-
den die Zuriickhaltung, aber
unsere personliche Ansprache
sorgtfiir Vertrauen. Das hat ge-

holfen®, betont Kleinegreber
und schiebt schnell ein ,,Toi,
toi, toi!“ hinterher.

Bau: Festpreis und Standards
»Das personliche Gesprich ist
deutlich besser, als sich Infos
tiber die Homepage zu holen.
Dafiir ist die Messe ein Super-
Kontaktort. In der Regel ge-
winnen wir hier auch Neu-
kunden, die ein Haus bauen
wollen®, sagt Christian Hen-
nemann von Splietker Bau aus
Wiedenbriick. Der Architekt
und Bauleiter weif3, wie teuer
das Bauen mittlerweile gewor-
den ist und dass viele Banken
eine erste Kostenschatzung des
Architekten fiir die Gewiéh-
rung eines Darlehens nicht
mehr akzeptieren. ,Diese
Schitzung darf um 30 Pro-
zent vom tatsdchlichen Bau-
preis abweichen. Das ist vie-
len Banken mittlerweile zu un-
sicher.“ Splietker Bau hat dar-
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Tiiren so individuell wie die Menschen, die sie nutzen: Dirk Remané (v.L.), Stephanie Wulfhorst und Mirko Kleinegreber von Kleinegre-
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um zwei Mafinahmen ergrif-
fen: Erstens bieten das Unter-
nehmen den Bauherren einen
Festpreis an. ,,Wir bieten in-
dividuelle Planung und Be-
treuung und arbeiten mit fes-
ten Partnern und Handwer-
kern zusammen, die wir gut
kennen. Das sorgt fiir Trans-
parenz, so Hennemann.

Zweitens bietet Splietker
kostenoptimierende Stan-
dards beim Hausbau an. ,,Wir
haben festgestellt, dass sich vie-
le Kundenwiinsche dhneln.
Das haben wir standardisiert,
ohne auf individuelle Planung
zu verzichten.“ Jedes Haus sei
weiterhin ein Unikat, nur der
Grundriss sei fix. So sei die
glnstigste Hausvariante schon
unter 400.000 Euro zu bekom-
men - ,inklusive Planung®,
sagt Hennemann und betont:
»Unsere Festpreisregelung war
in der wirtschaftlichen Flaute
ein Riesenvorteil.“



